
Fühlen Sie sich angesprochen?
Wir haben Ihr Interesse geweckt, dann senden Sie Ihre kompletten und aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen inkl. 
Ihrer Gehaltsvorstellung an: 

RUD+SpanSet GmbH ist die innovationsgetrie-
bene Vertriebsgesellschaft der Unternehmen  
SpanSet GmbH & Co. KG und RUD Ketten GmbH 
& Co. KG. Unsere Geschäftstätigkeit umfasst die 
Herstellung und den Vertrieb von anspruchsvol-
len Produkten der Hebe-, Zurr- und Höhensiche-

rungstechnik sowie den Vertrieb von ergänzenden 
Produkten anderer namhafter Hersteller. Unser 
Serviceangebot umfasst darüber hinaus einen 
eigenen Prüf- und Reparaturservice sowie ein um-
fangreiches Seminarangebot.

RUD+SpanSet GmbH 
Niederlassung Berlin

Herr Zepper
Marzahner Straße 21 G
13053 Berlin

Telefon:	 +49 030 9302982 - 0
E-Mail:	Patrick.Zepper@Berlin.rudspanset.de
www.rudspanset.de

Ihre Aufgaben:
•	 Aktiver Verkauf unserer Produkte und 

Dienstleistungen aus der Hebe-,  

Anschlag, Zurr- und Höhensicherungs-

technik sowie technische Beratung 

unserer Kunden

•	 Pflege bestehender Kundenbeziehungen 

sowie Akquise von Neukunden

•	 Erschließung zusätzlicher Marktpoten-

ziale zur Stärkung der Umsatzposition  

im Vertriebsgebiet

•	 Auf- und Ausbau von Netzwerken sowie 

enge und vertrauensvolle Zusammen-

arbeit innerhalb und außerhalb unserer 

Unternehmensgruppe

•	 Erstellung und Durchführung von  

Präsentationen bei unseren Kunden

•	 Pflege kundenbezogener Daten und 

Berichte im CRM-System

•	 Eigenständige Tourenplanung unter  

Berücksichtigung wirtschaftlicher  

Gesichtspunkte

Ihr Profil:
•	 Erfolgreich abgeschlossene Ausbildung 

mit technischer Affinität/erfolgreiche 

technische Ausbildung mit kaufmänni-

schen Grundkenntnissen

•	 Mehrjährige Berufserfahrung im  

Verkauf von erklärungsbedürftigen 

Industriegütern

•	 Branchenkenntnisse sind von Vorteil

•	 Kommunikationsstarkes und kunden-

freundliches Auftreten sowie ver- 

käuferisches Geschick

•	 Zuverlässigkeit, Eigeninitiative, Einsatz-

bereitschaft und Organisationsvermögen

•	 Sicherer Umgang mit MS-Office

•	 Sprachkenntnisse in Englisch 

•	 Die Möglichkeit vom Homeoffice aus  

zu arbeiten

Wir bieten:
•	 Eine intensive Einarbeitung inklusive 

Produktschulungen

•	 Weiterbildungsmöglichkeiten für Ihre 

persönliche und berufliche Entwicklung

•	 Attraktive Konditionen zur betrieblichen 

Altersversorgung

•	 Ein neutrales Firmenfahrzeug (auch zur 

privaten Nutzung)

•	 Jobrad zu attraktiven Konditionen

•	 Urban Sports Club Fitnesspass

•	 kostenlose Mitarbeiterparkplätze

•	 kostenloser Obstkorb und warme & kalte 

Getränke

•	 Ein Team erfahrender Kolleginnen und 

Kollegen, das sich auf Sie freut 

Zur Verstärkung unseres Teams an unserem Standort in Berlin möchten wir Sie ab dem 
nächstmöglichen Zeitpunkt gewinnen als:

Verkäufer im technischen  
Vertriebsaußendienst [m/w/d]

+ Urban 

Sports Club 

+ Obstkorb

+ Jobrad


